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Het is pas 25 jaar geleden dat John Claessens van 

zijn schoonouders een pluimveestal met 70.000 

hennen ging huren. Dat beviel hem goed en de 

ene uitbreiding – zowel in aantallen als locaties – 

volgde na de andere. Inmiddels telt het bedrijf, dat 

hij samen met zijn vrouw Marian runt, vier locaties 

met scharrelstallen en traditionele kooihuisvesting. 

Waar komt die drive toch vandaan? ‘Ik wil eruit 

halen wat erin zit’, vertelt de ondernemer. ‘Ik ben 

altijd bezig met nieuwe plannen. Als er een stal is 

gebouwd, begint het weer te kriebelen.’ De factor 

arbeid is bepalend bij de ontwikkeling van de 

bedrijven, benadrukt John. ‘Gemotiveerd personeel 

is de sleutel.’

In totaal zitten circa 150.0000 leghennen nog in 

batterijhuisvesting. Deze stallen moeten voor 2012 

zijn aangepast omdat de legbatterij in de EU niet 

meer is toegestaan. De ondernemer kiest in deze 

stallen voor koloniehuisvesting; hennen in grote 

groepen, maar wel in kooien: ‘Ik heb hoge stallen 

en daar past dit het beste. Ik hoef dan de minste 

kosten te maken.’ Een consequentie is dat de 

eieren in een lager segment vallen dan de  

Met circa 350.000 leghennen en een investerings-

plan in Duitsland behoren John en Marian  

Claessens tot de top van de ondernemers in de  

pluimveehouderij. Het bedrijf leunt sterk op  

afzonderlijke locaties die optimaal presteren. Met 

een goed product, tegen zo laag mogelijke kosten 

geproduceerd, verwachten ze de komende jaren 

een financieel sterk bedrijf te behouden.
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‘Eruit halen wat erin zit’

‘Ik ben altijd bezig met nieuwe  

plannen. Als er een stal is gebouwd 

begint het weer te kriebelen.’(

Pluimveehouders John en Marian Claessens, Ysselsteyn (l.):
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scharreleieren, die een ander deel van de hennen 

op zijn bedrijf produceren. Eieren uit koloniehuis-

vesting zijn namelijk bestemd voor de industrie. 

‘Het is een economische afweging. Voor mijn 

bedrijf is deze keuze interessanter. Overstappen  

op scharreleieren is niet interessant omdat de 

investeringskosten te hoog zijn.’

Volledig vrije markt
Bij grote aantallen dieren zijn de financiële risico’s 

ook groter. Een paar jaar lage opbrengstprijzen 

hakt er bij deze productie hard in. Toch kiest de 

ondernemer heel bewust voor een volledig vrije 

markt. ‘Ik kan met contracten voor inkoop en 

eierenafzet wel risico’s afdekken, maar ik doe dat 

heel bewust niet. Juist de pluimveehouderij heeft 

altijd goed gevaren bij de volledig vrije markt. We 

proberen zo scherp mogelijk te handelen en dat is 

op zich al een risicobeperking.’ Ook benadrukt hij 

dat de schaalgrootte weliswaar een risico is, maar 

bij inkoop en verkoop ook schaalvoordeel oplevert.

Met die hoge productie zou de ondernemer zelf een 

rol in de vermarkting kunnen spelen. Toch doet hij 

dat bewust niet. ‘Boer, blijf bij je leest’, is zijn 

devies. ‘Ik heb wel eens nagedacht over eierhandel 

of eigen verwerking. Maar ik wil het maximale uit 

mijn productielocaties halen en daar zijn we goed 

in.’ Ook eigen mestverwerking is nog niet aan de 
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‘De pluimveehouderij heeft altijd goed  

gevaren bij de volledig vrije markt.’(

t
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orde. ‘Momenteel gaat alle mest naar Duitsland  

via een Limburgse afzetcoöperatie. Met een 

hoeveelheid van circa 7.500 ton per jaar zou eigen 

verwerking niet vreemd zijn. Mest van leghennen 

is niet gemakkelijk te verwerken. En om te 

vergisten zijn veel andere producten nodig.’

Bedrijf in Duitsland
Doordat uitbreiding op de locaties in Nederland 

enkele jaren geleden moeilijk ging, verlegde 

Claessens zijn focus over de grens. ‘Ik zag meer 

mogelijkheden in Duitsland. Daar zijn de afgelopen 

jaren veel pluimveehouders gestopt door het 

verbod op kooihuisvesting.’ Op een voormalig 

akkerbouwbedrijf op slechts twee uur rijden, wil hij 

een pluimveebedrijf stichten met een omvang van 

200.000 hennen. De vergunningsprocedures lopen 

momenteel, maar het is niet zeker of het scharrel- 

of koloniehuisvesting wordt. ‘Op dit moment is er 

een grote vraag naar eieren uit alternatieve 

systemen, maar dat blijft niet. Het voordeel van 

koloniehuisvesting is dat ik het beter op afstand 

kan managen. Scharrelkippen op afstand houden 

gaat niet.’

De investering in Duitsland moet zelfstandig 

rendement opleveren. De ondernemer rekent met 

een kostprijs van 70 tot 75 cent per kg ei. Bij een 

opbrengstprijs van 85 tot 90 cent resteert een 

marge van gemiddeld 15 cent. ‘De opbrengstprijs 

ligt gemiddeld iets hoger, ik hoef geen productie

rechten te kopen en de mestafzet is veel goed

koper. Maar bouwen is duurder.’

Nog uitbreiden in Nederland
Ondanks de waarschijnlijke uitbreiding in Duitsland 

verwachten John en Marian niet dat op de Neder-

‘Mest van leghennen is niet gemakkelijk  

te verwerken. En om te vergisten zijn veel 

andere producten nodig.’(

Claessens met eieren.

t
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Dat krijg je als een macro-econoom zich met 

het boerenleven wil bemoeien. Hij moet zonodig in 

het Engels schrijven en weet niet hoe de spelling-

checker werkt. Maar zoals wel vaker bij macro-

economen is het verhaal net even anders dan het 

op het eerste gezicht lijkt. PIIGS is niet de foutieve 

Engelse vertaling van het woord varkens. Het is 

een afkorting die staat voor een rijtje landen: 

Portugal, Ierland, Italië, Griekenland en Spanje. 

Die landen hebben gemeenschappelijk dat het 

eurolanden zijn en dat ze hun overheidsfinanciën 

niet op orde hebben. 

Nu kun je deze landen niet over één kam 

scheren. De meeste zijn door de kredietcrisis in de 

problemen geraakt. Griekenland heeft daarentegen 

problemen die veel ouder zijn dan de kredietcrisis. 

De Griekse staat heeft zijn boekhouding domweg 

niet op orde en heeft dat jarenlang verhuld. Ierland 

en Spanje hebben ook grote begrotingstekorten, 

maar niet zo’n hoge staatsschuld als Griekenland. 

En ze lijken beter dan de Grieken te weten hoe ze 

de problemen moeten aanpakken. Italië heeft net 

als Griekenland een grote staatsschuld, maar daar 

valt de omvang van het begrotingstekort weer 

mee. En in Portugal zijn zowel het begrotingstekort 

als de staatsschuld omvangrijk, maar duidelijk 

minder hoog dan in Griekenland.

In elk geval stonden deze PIIGS de afgelopen 

weken volop in de belangstelling. En dat kwam niet 

uit de lucht vallen. De kou van de kredietcrisis is 

verminderd, maar niet verdwenen. Er waren in 

december betalingsproblemen bij een staatsbedrijf 

in Dubai. Dat creëerde op grotere schaal onrust 

over door staten gegarandeerde of uitgegeven 

Column  Hein Schotsman

PIIGS
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Senior Econoom ABN AMRO
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waardepapieren. Bovendien verlaagden de voor-

naamste kredietbeoordelaars hun rapportcijfer voor 

Griekse en Spaanse staatsschuld. Dat zag je terug 

in de rentes die deze landen moeten betalen. De 

rente op tienjarige staatsobligaties van Griekse 

herkomst was begin maart 6,2%, terwijl Duits 

overheidspapier maar de helft, namelijk 3,1% 

opbracht. Spanje zat op 3,8%. Bovendien ontstond 

er door de onrust in deze eurolanden scepsis over 

de kracht van de euro. Er was angst voor nare 

consequenties, vooral voor Franse banken, als de 

Griekse staat niet meer aan haar verplichtingen zou 

kunnen voldoen. Franse banken hebben veel Griek-

se staatsobligaties op hun balans. Nog groter was 

de vrees dat betalingsproblemen in het kleine 

Griekenland zouden overwaaien naar het grotere 

Spanje. De onrust leidde ertoe dat de euro in een 

kwartaal met 15 cent daalde ten opzichte van de 

dollar. 

Op de achtergrond speelt de vraag of het denk-

baar is dat een overheid in een euroland niet meer 

aan haar verplichtingen kan voldoen. Normaal zal 

een land dit proberen te voorkomen door rentever-

hogingen om zo kapitaalverstrekkers te ‘verleiden’. 

Maar de PIIGS zijn eurolanden. Dat betekent dat 

deze vluchtweg is afgesloten. Op eigen houtje de 

rente of de waarde van de munt bepalen, kan niet 

meer. 

In zo’n geval kun je twee dingen doen: je  

begroting op orde krijgen en (buitenlandse) hulp 

inroepen. Op dit moment is dit dilemma volop in  

het nieuws. De andere eurolanden houden voorlopig 

hun poot stijf en de Griekse bevolking gaat de 

straat op om te protesteren tegen de bezuinigings-

maatregelen van de regering. Ik vermoed dat die 

andere eurolanden uiteindelijk de zaak niet op de 

spits zullen drijven, maar gaan bijspringen.  

Griekenland wordt op een gegeven moment gehol-

pen, al zal het niet van harte gaan en onder strenge 

voorwaarden zijn. Helpen is schadelijk voor het 

vertrouwen in de euro. Inwoners van eurolanden 

met gezonde overheidsfinanciën zullen zich afvra-

gen of deze vorm van hulpverlening wel hun taak is. 

Maar het alternatief is dat de eurozone verbrokkelt 

en dan zijn we nog veel verder van huis. We hebben 

die munt niet voor niets ingevoerd. Europa heeft in 

ieder geval nog een stevig varkentje te wassen. n

‘Ik vermoed dat de andere eurolanden 

uiteindelijk gaan bijspringen.’(
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De nieuwe groenregeling wordt naar verwachting in 

maart gepubliceerd door het ministerie van VROM. 

Vanaf dan wordt groenfinanciering mogelijk voor 

melkveestallen die voldoen aan de Maatlat 

Duurzame Veehouderij (MDV). De groenlening 

voor duurzame melkveestallen bedraagt maximaal 

1 miljoen euro. Actuele informatie over het aanvra-

gen van een groenverklaring voor de duurzame 

melkveestal wordt voor publicatie van de nieuwe 

groenregeling geplaatst op www.hetlnvloket.nl.

De mogelijkheid voor groenfinanciering van melk-

veestallen is voor ABN AMRO Groenbank aanleiding 

om een nieuw duurzaam product voor de melkvee-

houderij in de markt te zetten: ABN AMRO 

Groenlening Duurzame Veehouderij.

Vanwege de introductie van de nieuwe Groenlening 

Duurzame Veehouderij biedt ABN AMRO in 2010 

bovenop het voordeel van een ABN AMRO Groen‑ 

lening een extra rentevoordeel van 0,25%. Daar-

mee beloont ABN AMRO melkveehouders die verder 

gaan met duurzame investeringen dan wettelijk is 

vereist. U profiteert van dit extra voordeel door een 

groenverklaring aan te vragen voor een duurzame 

melkveestal. 

Wilt u meer weten over de ABN AMRO Groenlening 

Duurzame Veehouderij? Neem dan contact op met 

uw Agrarisch Specialist. n
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ABN AMRO Groenlening Duurzame Veehouderij

http://www.abnamro.nl/nl/zakelijk/agrariers/contact.html
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Een industrieterrein in Lelystad is de thuisbasis 

van een met knoflookgeur omgeven bedrijf dat 

pionierswerk verricht op basis van eeuwenoude 

wijsheden uit oost en west. Oud-boomkweker 

Wim van Garderen en zakenman Ronald Kiel 

bedenken hier methoden om planten gezond te 

houden. In de productieruimte van het bedrijf 

staan grote vaten met kruidenmengsels.  

Gefermenteerde en geconcentreerde extracten  

– in totaal elf – van bijvoorbeeld knoflook of 

plantenblad zijn ingrediënten voor Pireco. Het 

bedrijf maakt een productlijn voor kruidachtige 

planten en houtige gewassen, vloeibare middelen, 

korrels, granulaat en capsules. 

Weerbaar maken
Van Garderen liep in zijn tijd als boomkweker 

tegen moeilijk te bestrijden ziektes aan, zoals 

schurft in sierappels. Hij bedacht dat het veel 

logischer was de planten weerbaar te maken,  

dan steeds maar weer curatief aan de slag te 

moeten gaan. Hij filosofeerde over de kringloop 

van het plantenleven. ‘Eenzijdige bemesting met 

‘Wij zijn zakenmensen met een portie idealisme’

‘Eenzijdige bemesting met nitraten  

maakt de plant zwak.’(
t

Wim van Garderen en Ronald Kiel:

Er zijn twee benaderingen om planten gezond te houden: symptomen van plagen en ziektes bestrijden of 
planten sterk en weerbaar maken. Pireco is de naam van een bedrijf, maar ook van een lijn natuurlijke 
producten om planten en gewassen vitaler en dus sterker te maken.

Wim van Garderen 
en Ronald Kiel
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nitraten maakt de plant zwak’, redeneerde hij. 

‘Bovendien gaan wij anders met onze cultuurge-

wassen om dan de natuur zou doen. Wij halen in 

de herfst het blad weg, waarvan de essentiële 

stoffen niet meer terugkomen in de bodem en 

beschikbaar zijn voor de wortels.’ 

Daarnaast speelt het probleem van plaagdieren. 

Van oudsher is bekend dat plagen bepaalde 

planten mijden. Dus als je extracten van die 

planten op laat nemen door plantenwortels van 

cultuurgewassen dan zijn ze daardoor onaantrek-

kelijk geworden. 

Op basis van die theorie begon hij met het  

verzamelen van natuurlijke stoffen en kruiden en 

startte hij met experimenteren. En met succes. 

Geduld hebben
‘Pireco is niet de enige oplossing voor proble-

men’, gaat hij door. ‘In de professionele land- en 

tuinbouw is men gewend direct resultaat te zien 

van beschikbare middelen. Hier moet je geduld 

hebben.’ De oud-boomkweker legt uit dat het een 

tijdje duurt voordat een teler resultaat ziet van 

de toepassing. De wortels moeten de gelegenheid 

krijgen om het middel op te nemen. Bovendien 

moet hij werken aan meer factoren om planten 

en gewassen in een betere conditie te krijgen. 

Dat moet hij eerst leren. Het is dus logisch dat 

Van Garderen veel vragen krijgt vanuit de sector 

en ook graag met de sector samenwerkt. ‘Je mag 

van Pireco geen wonderen verwachten’, geeft hij 

aan, ‘maar door intensieve samenwerking worden 

goede resultaten behaald.’ 

Beginnende industrie
Het zoeken naar nieuwe methoden en gebruik 

van effectieve ingrediënten gaat onverminderd 

door. Binnen de duurzame land- en tuinbouw past 

de aanpak volgens het principe van Pireco prima. 

Ronald Kiel: ‘Dit is echt een beginnende indu-

strie, waar we nog veel over moeten leren. In 

december hebben we het SKALcertificaat be-

haald. Dat is een goede stap. Het geeft ons nu de 

mogelijkheid om ook de biologische landbouw te 

ondersteunen.’

Niet voor niets heeft het bedrijf zich midden in de 

polders gevestigd. Zo zitten ze in het hart van de 

akkerbouw, waar zij hun missie het eerst in de 

praktijk willen brengen. Ook zetten zij proeven 

‘Je mag van Pireco geen wonderen  

verwachten, maar door intensieve samen-

werking worden goede resultaten behaald.’ (
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